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Energia, se Confindustria prende la scossa,

La riforma cle! TS EISTE8, apre UNo SCONtro tra «produttori» e «consumatoriy. La mediazione della Marcegaglia

DI STEFANO AGNOLI

empo fino a maggio per

capirci qualcosa, e forse

un altro paio d’anni se si

vorra uscire dal mezzo pa-
sticcio della riforma di fine gennaio
del Una cosa pe-
1o & certa: il blitz messo in atto gli
ultimi giorni di novembre dai «gran-
di utenti» di elettricita - il «tavolo
della domanda» di cartai, acciaieri
e plastrellisti che vale 1130% del con-
sumo nazionale - ha gia scosso pa-
recchie posizioni consolidate. Gui-
dati dal vicepresidente di Confindu-
stria, i veneto di simpatie leghiste
Antonio Costato, appoggiati dal Car-
roccio, e visti con favore dal mini-
stro dell'Economia Giulio Tremon-
ti, i «grandi consumatori» hanno
messo nei guai il presidente di Con-
findustria Emma Marcegaglia, che
sotto Natale ha dovuto ricucire lo
strappo con i «grandi produttori»
elettrici, qualcuno dei quali ha alldi-
rittura minacciato 'abbandono del-
la casa comune degli industriali.
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Aniarme 1l colpo di mano di

novembre ha messo in allarme

Enel, Enipower, Edison, E.On,
Sorgenia e, fuori dal recinto
confindustriale, anche AZA. Ov-
vero le imprese energetiche
che fino ad oggi hanno incassa-
to le rendite garantite dal Fa&
che ha visto i
nuovi entrati post-liberalizza-
zione assai poco «concorrenzia-
li» e spesso a ruota dell’ex mo-
nopolista Enel. E’ entrato in agi-
tazione persino qualche gover-
natore delle regioni del Sud, da
Nichi Vendola a Raffaele Lom-
bardo, a causa della possibile
divisione dell'ltalia in tre ma-
Crozone ognuna con un suo
prezzo dellelettricita, che nelle
aree meridionali é storicamen-
te piu elevato a causa dell’ina-
deguatezza della rete. Con il
suo accento sulle mancate au-
torizzazioni regionali ai lavori
per I'adeguamento dell'infra-
struttura elettrica la riforma ha
fatto drizzare le antenne anche

a Terna. Per inciso: nell'Italia
del secondo millennio la Sicilia
non & ancora ben connessa,
non solo con la Calabria (che
ne e del raddoppio Rizzico-
ni-Sorgente?), ma anche al suo
stesso interno (e della linea
Chiaromonte-Gulfi-Cimi?). 1l
che fa lievitare non solo il prez-
zo dell'energia riconosciuto ai
produttori nell'isola, ma di con-
seguenza anche quello pagato
dai consumatori alivello nazio-
nale (il Pun), che & il risultato
della media delle sette zone in
cui & diviso il Paese. Un’assurdi-
ta che pesa per 7-8 euro su
ogni megawattora acquistato
da imprese e famiglie. I botto,
insomma, c’é stato, ma sembra
essere sfociato in un compro-
messo tutto da dipanare tra vec-
chio e nuovo sistema, dove,
per il momento, non si sa come
dovra funzionare il futuro mer-
cato visto che l'innovazione
principale, il sistema del «you
pay as you bid», (I'incontro di-
retto tra domanda e offerta) ri-
schierebbe addirittura di far sa-
lire i prezzi invece che farli
scendere. Nell'incertezza gene-
rale qualcuno pud comunque
gia ricavare un proprio dividen-
do: politico come nel caso del-
la Lega, mentre altri (ad esem-
pio i grandi produttori) potran-
no coltivare la speranza che sul
lungo periodo il ribaltone fini-
sca in una bolla di sapone.

Polverone Che si sarebbe al-
zato un bel polverone lo si era
immaginato subito, quando a
fine novembre il ministro leghi-
sta Roberto Calderoli si era pre-
sentato per spiegare il proget-
to, con sottobraccio delle «sli-
des» frutto della struttura ani-
mata da Agostino Conte {Dufer-
co), vice della commissione
energia di Confindustria che fa
capo a Costato. Tra i principali
capisaldi del decreto - quello
dell’accorpamento delle zone
esistenti e quello del «pay as
bid» - & stato quest'ultimo a sca-
tenare le prime dure reazioni.

Come mai? Perché fino ad oggi
il valore del chilowattora si €
formato sul «prezzo margina-
le»: la domanda di elettricita
viene coperta chiamando in
causa via via centrali sempre
pill costose, e l'ultima che sod-
disfa la richiesta stabilisce un
prezzo che viene corrisposto
anche agli altri offerenti, anche
a chi, cioe, ha costi di produzio-
ne pil bassi. Un sistema, per
semplificare, che somiglia al-
Pasta di eBay. Ma c’e di pit,
perché nella pratica e spesso ri-
sultato pili conveniente alle im-
prese allinearsi alle sceite di
prezzo dell’Enel, piuttosto che
farle concorrenza. Tanto che,
secondo il tavolo della doman-
da, nel 2007 I'ex monopolista
avrebbe fatto il prezzo per circa
I'80% in tutte le zone d'Ttalia.
Edison per il 10% al Nord, il 4%
al Centronord e il 12% in Sici-
lia, mentre Sorgenia e Eni-
power non avrebbero mai fatto
prezzo in nessuna zona per tut-
to I'anno, rinunciando di fatto
a competere. Con il sistema del
«pay as bid» il comodo allinea-
mento all'Enel andrebbe inve-
ce alle ortiche. Ecco perché i
produttori, subito dopo l'uscita
di Calderoli, hanno addirittura
preteso che Confindustria chie-
desse il ritiro del provvedimen-
to.

Searsirs Lo strappo ha obbliga-
to la presidente a fare ricorso a
tutte le sue doti di mediazione,
mettendo al lavoro anche il suo
principale consulente, il docen-
te della Bicocca Massimo Bec-
carello. Soprattutto per tran-
quillizzare; la Edison di Umber-
to Quadrino, la Sorgenia di Ro-
dolfo De Benedetti e la E.On ita-
liana di Klaus Schafer, che dal
nuovo sistema si sono sentiti
tra i pili colpiti. Imperturbabile
invece I'Enel: «Siamo indiffe-
renti», ha detto il capoazienda
Fulvio Conti al Senato. Con il
suo peso specifico, e la sua co-
noscenza del mercato, il grup-
po elettrico non avrebbe pro-
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busiriess Novanta giomi di tempo per le nuove norme. Il ruolo dellEnel e il malumore di Edison, Sorgenia (De Benedetti) ed E.On.

blemi a confermare la propria
posizione. Diversa invece la si-
tuazione degli altri, che con il
«pay as bid» dovrebbero ogni
volta provare ad indovinare il
«prezzo giusto» per essere chia-
mati a produrre e a guadagna-
re. Per la verita le loro critiche
al nuovo sistema, che il Regno:
Unito ha deciso da poco di ab-
bandonare, non sembrano del
tutto infondate e sono condivi-
se da parecchi economisti. Per
'ex Draghi-boy Francesco Lo-
passo, ora partner di Nera, «il
pay-as-bid conduce ad una mo-
difica delle strategie di offerta,
a maggiore volatilita dei prezzi
e rischiosita degli investimenti.
Il risultato finale non sara com-
plessivamente migliore rispet-
to alla situazione attuale».
Dope is tempesta Come ean-
data a finire? E che accadrd ora?
Confindustria ha trovato un'intesa,
un Jdodo Marcegaglia» basato sul la-
voro della Poyry, la societa di consu-
lenza finlandese che ha passato al
setaccio il mercato italiano. L'unita
degli imprenditori per ora € rimasta
intatta anche se I'emendamento
confindustriale non & stato recepito
per intero nella riforma. Di «margi-
nal price» o «pay as bid» nella legge
non si parla esplicitamente. Al siste-
ma attuale (marginal price) si affian-
chera un «mercato infragiornalie-
ro» (funzionera con il «pay as bid»).
Si provera a creare un mercato dei
futures che funzioni e si dard all'Au-
torita di Alessandro Ortis. il potere
di intervenire in situazioni ambigue
{c'e un'indagine in corso sui prezzi
in Sicilia). Tra Sud e Nord non ci sa-
ranno prezzi di vendita differenti. I
ministero dello Sviluppo di Claudio
Scajola, grande escluso da tutta la
sceneggiata, dovra in 90 giomni ela-
borare le linee guida del mercato .

Dopo quasi due mesi di ten-
sioni, in viale dell’Astronomia
solo mercoledi scorso lo «stee-
ring committee» consumato-
ri-produttori si € nuovamente
riunito, proprio per discutere
della rotta da seguire dopo la
tempesta. Che non sembra, pe-
10, del tutto placata.
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Yavelo Fulvio Conti di Enel,
la presidente di Confindustria
Emma Marcegaglia, e
Antonio Costato, suo vice con
delega all'energia
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rol, 1 semplificato

alde
ripesca dal cestino la
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